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Distributeur participant?
C’est payant!
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Qu’est-ce que Contractor Pro?

Contractor PRO est un programme offert aux entrepreneurs qui leur permet
d’accumuler des points de remise a chaque achat de produit Honeywell admissible.
Ces points peuvent ensuite étre échangés contre des produits tres en demande sur le
marché, du matériel de promotion, de la formation, de la marchandise et plus encore.

Soutien technique exclusif en ligne | Suggestions de vente aux propriétaires en ligne | Remises
pour usage personnel | Offres spéciales | Mise a jour réguliére du compte | Soutien a
la formation | Plus

Quels sont les avantages pour vous?

La participation, ca rapporte. Non seulement le programme Contractor PRO incite-il les
entrepreneurs a effectuer des achats plus nombreux chez vous, il les encourage €galement
a échanger les points accumulés contre des produits qui les ameneront a fréquenter

a nouveau votre succursale. De plus, le programme Contractor PRO vous propose
d’importants avantages qui vous aideront a faire croitre votre entreprise.

Loyauté du client

Au cours de sondages annuels, lorsqu’on
demande aux entrepreneurs quels sont les
motifs qui les ameénent a continuer de faire
affaire avec le distributeur de leur choix, les
entrepreneurs répondent a répétition : «<Mon
distributeur enregistre mes points Contractor
PRO pour moi».

Des occasions a répétition

Tandis que d’autres programmes
similaires offrent aux entrepreneurs de la
publicité a frais partagés ou des objets de
luxe seulement, le programme Contractor
PRO est le seul programme de fidélité du
genre qui suscite de nouvelles ventes en
permettant aux entrepreneurs d’utiliser

leurs points pour acheter des produits. Ce n’est qu’une autre

Plus facile que jamais

e nouveau site Web contractorpro.com

facon de vous dire que «votre clientéle nous est précieuse».

Des communications sur une

rend les choses plus faciles que jamais
pour les distributeurs qui soumettent les
factures a Honeywell au nom de leurs
clients entrepreneurs.

Des outils qui font conclure des ventes

e nouveau site Web contractorpro.com

permet aux distributeurs de faire le suivi

des points Contractor PRO de leurs clients
entrepreneurs. Les responsables de territoires
pourront encourager leurs entrepreneurs

a utiliser leurs points pour acheter un plus
grand nombre de produits chez vous. lls

pourront aussi trouver des occasions de croissance en produisant

des rapports sur la tendance des achats de produits Honeywell par

un entrepreneur et envoyer des rappels aux entrepreneurs avant que

leurs points arrivent a échéance.

base réguliere

Les distributeurs participants recoivent
régulierement de I'information sur les
promotions Contractor PRO.

Marchandisage en magasin

Lorsque vous vous inscrivez a
contractorpro.com en tant que distributeur
participant, vous obtenez une trousse
gratuite de marchandisage en magasin qui
sert a informer vos clients qu’ils peuvent
accumuler des points Contractor PRO en
faisant affaire avec vous.



Honeywell

Il est plus facile que jamais de rendre votre
entreprise encore plus intéressante en vous
inscrivant en tant que distributeur participant sur le site Web
Contractor PRO. Il suffit de quatre étapes simples pour
vous prévaloir des outils précieux que contractorpro.com
met a votre disposition et a celle de votre personnel.

1. S'INSCRIRE - Pour devenir distributeur participant, 3. ECHANGER - Les entrepreneurs qui accumulent
il suffit simplement de vous inscrire GRATUITEMENT a des points et les échangent contre des certificats de

contractorpro.com produit, reviendront chez vous pour acheter d’autres
produits Honeywell. Les demandes de remboursement

2. SOUMETTRE - Une fois inscrit, vous pourrez des certificats en ligne sont simples et rapides. (Voir les détails

commencer a soumettre les rapports de facturation en au verso).

ligne au nom de vos clients entrepreneurs pour les aider ;

& accumuler des points Contractor PRO. Il suffit d’utiliser 4. RESTER BRANCHE - Ajoutez de la valeur

I'exemple de rapport fourni en ligne et de télécharger vos pour vos clients entrepreneurs en établissant la connexion

avec eux en ligne. Vous pouvez en effet les aider a gérer
I . leur compte et leurs points a partir de I’écran «Mes
Nscrivez- entrepreneurs» du site Contractor PRO.
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rapports une fois par mois.

Echanger Rester branché

www.contractorpro.com
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De 'achat a I’échange de points en vue d’un nouvel achat, le programme
Contractor PRO suscite une croissance continue des ventes chez les
distributeurs participants. Voici un exemple :
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Un entrepreneur achéte
chez vous pour 5000 $ de
produits Honeywell.

Vous signalez ses achats a
Honeywell en soumettant
les factures en ligne.

e Honeywell crédite votre
compte de la totalité des
100 $! - et vous couvrez

a la fois votre colt et

: votre marge de profit! :

Honeywell

Contractor PRC"

Honeywell ajoute 5 000
points au compte Contractor
PRO de l'entrepreneur. Les
membres obtiennent 1 point
par dollar d’achat de produits
admissibles. W,

G Vous soumettez le certificat
et une copie de la facture a

Honeywell pour vous faire

rembourser le crédit e Lentrepreneur utilise son 0\
(en ligne). certificat de produit pour
payer une partie de son
| prochain achat de produits
Honeywell chez vous.
e Vous créditez la facture
de I'entrepreneur de o Lentrepreneur échange
Solutions de régulation et d’automatisation 100 $ pour I'achat de 5 000 points accumulés
Aux Etats-Unis : produits Honeywell, comme contre un certificat
Honeywell vous le feriez avec n'importe de 100 $ de produits
1985 Douglas Drive North quel coupon de fabricant. Honeywell (en ligne).

\_ Exemple : 50 points = 1 § )
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